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FORMA DE PAGO

[] - Abogados en general y otros profesionales: 180 €.

|:| - Colegiados con menos de 5 afios de antiguedad y
alumnos Escuela Practica Juridica: 165 €.

- Pago en efectivo o mediante talon (Libreria FORO
JURIDICO FORMACION S.L.)

- O bien mediante transferencia bancaria a favor
de LIBRERIA FORO JURIDICO FORMACION S.L.:

BANCO SABADELL,
N° Cuenta: ES82 - 0081- 0395 - 40 - 0001155116
Concepto: Gestion Despachos.

Enviar esta inscripcion (fotocopia) junto con el resguardo
de la transferencia al fax: 963 161 109, o al mail
libreria@forojuridico.net antes del 3 de noviembre de
2014.

Cancelaciones:

- Si usted no puede asistir, tiene la opcion de que un sustituto venga en
su lugar, comunicandonos sus datos al menos 48 hrs. antes del seminario.
- Para cancelar su asistencia envienos un fax o un correro electrénico al menos 48
hrs. antes del seminario.

ORGANIZA

LIBRERIA FORO JURIDICO FORMACION S.L.,

Celebracion:

llustre Colegio de Abogados de Valencia
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La organizacién se reserva, en caso de fuerza mayor,
el derecho a modificaciones de los ponentes indicados
en este friptico.

Contacto: Raquel Rodrigo 96 316 12 25
Alvaro Zanén (605 907 262)

Tel 963 161 225 _Fax 963 161 109

C/ Poeta José Cervera y Grifol 14, bajo
(Ciudad Justicia) 46013 Valencia

www.forojuridico.net
libreria@forojuridico.net
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GESTION EFICAZ
DE UN DESPACHO
DE ABOGADOS

Celebracion
llustre Colegio de Abogados de Valencia




PRESENTACION

En este curso abordaremos los

’l‘ OBJETIVOS
diferentes aspectos que engloban

LIBRERIA 2. El servicio a los clientes

la gestion eficaz de un despacho FORD
JURIDICO

abogados, analizando cuestiones
de indole muy diversa, tanto desde
el punto de vista econémico, como
organizativo y estratégico. Una
detenida reflexién sobre las
cuestiones que seran objeto de
estudio en estas jornadas,
redundaran sin duda en un
mayor rendimiento de nuestra
actividad, asi como en una mejora
de las condiciones de trabajo del
equipo profesional que compone
cada despacho.

PONENTE

Sr. D°. Jordi Estalella del Pino.

- Abogado del colegio de Barcelona
desde 1997

- Master en Comunicacion y Marketing
por EADA

- Profesor de la UOC.

- Es autor del éxito de ventas “El abogado
eficaz” (32 ed. La Ley 2012).

Puede consultarse su curriculum completo
en jordiestalella.com

FECHAS

Lunes 3 de noviembre, jueves 4 y
miércoles 17 de diciembre de 2014.

de 16: 30 a 20.30 hrs.
LUGAR CELEBRACION

llustre Colegio de Abogados de
Valencia.

Plaza de Tetuan n° 16, Valencia.

1.- Planificar la estrategia de gestién mas
rentable.

2.- Aprender a getionar el tiempo y coordinar
el trabajo.

3.- Fijar el coste y el tiempo de los servicios
juridicos.

4.- Lograr aumentar los ingresos trabajando
menaos tiempo.

PROGRAMA DEL CURSO

GESTION EFICAZ DE UN DESPACHO DE
ABOGADOS

Sr. D°. Jordi Estalella del Pino.

1. La estrategia de gestion
- Los tres pilares de la estrategia de un
despacho.
- Primero, el servicio.
- Segundo, el equipo.
- Tercero, el beneficio.

- Tipos de servicios juridicos.

- Caracteristicas de cada servicio.

- Donde posicionarse en el mercado legal
y qué servicios ofrecer

- EI “NO” como herramienta de gestion.

. El equipo profesional

- Motivaciones y pasiones.

- Horas de trabajo y el calentamiento de
la silla.

- La infra-delegacion y el sindrome de
“esto solo lo puedo hacer yo”.
- El sindrome del “dia a dia me come”
y la gestidn del tiempo.

- El principio de Pareto o como multiplicar
el rendimiento con menos esfuerzo.

. El beneficio

- Los malos gestores también ganan
dinero.

- Margen o rotacion.

- Productividad o dejar de calentar la
silla.

- Delegacion o lograr que los demas
quieran trabajar para ti.

. Ingresos y gastos

- Conocer cuanto cuesta prestar un
servicio juridico.

- La diferencia entre el coste y el precio
gue paga el cliente.

- El presupuesto y su importancia
(relativa).

- El ahorro y como romper la servidumbre
financiera con los clientes.



